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DAGENS PROGRAM

VVel komst og nyt om E&TA26
V Sponsorer og side -events

VFagpressen pa E&TA26

V Udstillercases z gode erfaringer fra gulvet

V Det gode kropssprog z indleeg v. Birgitte Dam Jensen

| V Praktisk information og markedsfaring
X ABB OIZ

V God messeetik og samarbejde

V Afrunding og spgrgsmal 2\

| | EL&TEKNIK
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HVOR TALENT MODER BRANCHE
Z VAR MED | KARRIERECAFEEN

Mad fremtidens fagfolk z pa kun 2 timer

V Mgad op til 900 studerende, der er nysgerrige pa branchen og
Klar til at hgre om jeres karriereveje, teknologier og projekter.

V Styrk jeres brand over for fremtidens elektrikere, installatarer,
maskinmestre og andre tekniske profiler  z lige dér hvor de
treeffer deres karrierevalg.

V Spot talenter tidligt og fa direkte kontakt, far de veelger
praktikplads, studiejob eller farste fuldtidsstilling.

V Vis hvem | er med et steerkt forstehandsindtryk af jeres kultur,
veerdier og konkrete job - og udviklingsmuligheder.
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Book din plads hos: crn@greenpowerdenmark.dk EL&TEKNIK
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ELS ENERGI

EL & TEKNIK 2026 MESSEUDGAVE - UDKOMMER 22. APRIL

AFéaflere besggendetil din stand ARedaktionelt bidrag til messesektion

AAnnoncéri messeudgaven ABudskabet kommer bredt ud
mod 13.000+ leesere i branchen

ADel budskabet yderligere




ELOENERGI MESSEUDGAVE - EL & TEKNIK 2026

EL+ENERGISEI & Teknik messeudgave udkommer den 22. april 2026.

Messeudgaventrykkes i stgrre oplag end vanligt og uddeles til de besggene p& messen fra vores stand i C-4400!

SEND DIT REDAKTIONELLE BIDRAG TIL MESSESEKTIONEN:

Som udstiller er du velkommen til at sende redaktionelt indhold, der forteeller lseserne
om f.eks. produktnyheder og cases, eller hvad der ellers sker pa netop jeres stand:

ATeksten skal veere pa dansk og ma vaere op til 400 ord i WORD(docx).
AVedhaeft gerne i som separat fil - et foto i hgj oplasning og god starrelse (min. 300 dpi og min. 1MB).
AHusk at angive standnummer, firmanavn, telefonnummer og/eller mail/web i teksten.

ASend materialet elektronisk til redaktar, Rolf Sylvester-Hvid p&: rsh@techmedia.dk.

ADeadline for indsendelse af messetekst er den 2. marts 2026.

Vi gleeder os til at hgre fra jer!

ANNONCER | MESSEUDGAVEN:

Kontakt: Tanja Wulff Duhring, Chefkonsulent
Telefon: 4324 2606, mail: twd@techmedia.dk

Deadline for annoncemateriale er den 17. marts 2026.

ELOENERGI ELFSKUS..

EL+ENERGI udkommer 8 gange arligt og deekker HELEelbranchen.
ELFOKUS er vores online site til branchen
- med Igbende nyheder og ugentlige nyhedsbreve.

Leeserne er: Elinstallatgrer, teknikentreprengrer og
elektroingenigrer/radgivende ingenigrer.
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FOR MESSEN

Planleegdet, der skal ske pa standen



FOR MESSEN

Planleeg standen 7z som en oplevelse
Det der sker fgr messen, afgar hvor god messen bliver.

1) Byg standen i zoner
Zoner med formal (flow + data)
Aktiviteter, spil eller konkurrence
Samarbejde med udstillere / partners

2) Veer skarp pa malet
Hvad vil vi opna?
Hvordan maler vi succes?
Hvad gjorde vi sidste gang z og hvad vil vi ggre bedre?



Velkomst-zone 2 Kasper
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Velkomst -zone Chris




CaZ2-4 uger far: Gar alle klar til messen

Vis stand design og gennemga zoner

Malsaetninger fastleegges baseret pa sidste messes outcome

Fordel roller: hvemstarhvor -og hvad er jsuccesj i zonen
Treen kropssprog, det er farste pitch @ -det er jeres vigtigst
Aftal hvordan handtere vi forskellige besggende - sa ingen star og geetter midt i det hele
A Nye besggende

A Eksisterende kunder

A 3Vi ke n-segmentgter j

A Studerende

jvabeni



UNDER MESSEN

Alle har enrolle 1
0g den skal kunne maerkes



UNDER MESSEN

Start hver dag med en skarp plan
A Briefing (30 min fgr &bning):

A Dagens mél

A Fokusomréder

A Roller og ansvar

Debrief (efter luk):

A Hvor mange leads?

A Hvad virkede bedst i dag?
A Hvad justerer vi i morgen?

Dag 2: kort morgenbrief z én skarp prioritet .



UNDER MESSEN

Velkomstzonen
Geester ser jer leenge far | ser dem.

Derfor -> Smil, aben kropsholdning, gjenkontakt
Invitér ind og skab tryghed
Vis energi - det smitter!

Seet roller efter styrker:
Rollen skal passe til personen Y bedre flow og bedre resultater.

. Skift evt. roller i lgbet af dagen for at holde tempoet oppe.



EFTER MESSEN

Opfalgning er der pengeneligger



EFTER MESSEN

Evaluér

A Naede vi malene?

A Gennemgé hvad der virkede (og hvad der skal sendres naeste gang)
Segmentér leads

A Hot/Cold, Sq LMg L As

Folg op pa alt det vi lovede

A Personlig mail, opkald eller mgde & e -mail flows

HUSK Et scan er ikke et lead, far der er fulgtop J



HUSK AT HAVE EN J3FEG@T,;j PA STANDEN

Alle vil gerne med til en god fest 7 det smitter og skaber energi.
Og nar vi har det sjovt sammen, bliver messedagene meget

federeyY

0g resultaterne bliver bedre.



HANS FOLSGAARD A/S

Manufacturing <7 Renewable Infrastructure Infrastructure fLA T Infrastructure
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Klart formal og succeskriterier

Hvad skal vi have ud af messen? Hvorfor er vi med?

* Relationer
* Branding / synlighed — Hvad er budskabet
* Partnerskaber

Hvad skal vores besggende have ud af messen?

Hvem gor vi det for? Hvem vil vi gerne tiltrackke?

* Hvilke nye kunder? Har vi dem i databasen ?
* Eksisterende kunder, hvad skal de have ud af det?
* Beslutningstagere? Teknikere ? Indkabere ?

Hvordan madler vi succes [ ROI [ hvilket set-up skal der til

* Antal kvalificerede leads
* pipeline veerdi
* klar kvalificeringsprocedure i CRM med rykkere

RR—
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